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A FONDO. En la ciudad limitrofe con Argentina, la frontera esta cerrada, pero el rio
permite el paso de todo tipo de productos . P12
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JEAN CARLA

SABA DE ALISS
Conferencista, escritoray
life coach
ethos.capacitaciones@gmail.com
Facebook: Jean Carla Saba

Las preguntas inteligentes
demandan respuestas inteli-
gentes. No digo que esta pre-
gunta sea extraordinaria, solo
pido que tratemos de respon-
derla seriamente. Tal vez, es-
forzandonos un poco mas para
llegar a otro lugar que no seala
suposicion.

Muchos suponen que el amor
esun sentimiento, y claro, nolo
podemos negar porque lo sen-
timos. El amor estd en el cam-
po del corazén, pero manejarlo
so6lo ahino es la mejor opcion.
Cuando nos encontramos en
undilema o en unasituacién de
eleccion es posible que nos di-
gan “hazlo que diga tu corazon”.
Me vuelvo apreguntar éseraque
mi corazon es buen consejero? Y
me respondo: considero que no.

PASARELA DE
REACTIVACION

CASITODO ES OTRA COSA
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¢Qué entiendes ti por amor?

“Engafioso es el corazon mas
que todas las cosas, y perver-
so; équién lo conocera? (Jer.
17:9). En el corazén pasamos
del amor al odio en un tris,
con lamismaintensidad que
se amo se puede odiar al dia
siguiente. La poesia, las no-
velas y sociedad en su con-
junto hicieron del término
paradigmas que relacionan
el concepto con el enamora-
miento de parejao el acto se-
xual (poresosedice “hacerel
amor”, que seadicho de paso,
muchoslohacen sin amar).
Otros suponen que es una
decisién, esto ya me conven-
ce algomas. Porlo menosya
lo estan moviendo del cora-
z6n (emociones/sentimien-
tos) para invitarlo a pasar
al intelecto (larazon). En-
tonces, aqui de manera ar-
gumentativa, podemos de-
cir por qué amamos a quien
amamos. Ladecision esuna
eleccidn consciente en un
conjunto de alternativas dis-
tintas: elijo algo dulce o sa-
lado, escojo entre lo frio y lo
caliente, entre desatar un
griterio o refrenar milen-
gua, entre dar o no dar, en-
tre creer o dejar de hacerlo.

Sectores de la moday belleza se

unieron en un desfile de moda para la
reactivacion del sector, que tambien

se vio afectado por la pandemia. es

Como vulgarmente se dice,
aqui no se responde al calor
de las emociones, sino ha-
ciendo un alto, pensando y
considerando algunarazon
que justifique la eleccion de
amar, es decir, la decision.

Okey, aqui yavamos enten-
diéndonos mas, sélo que ain
paramies insuficiente.

Algunos suponen que to-
mando una “decisiéon” ya
solucionan el dilema, pero
no es cierto, porque una de-
cisién es valida solamen-
te cuando la persona que
latomalaejecuta, lalleva a
cabo o enotras palabras pasa
alaaccion porque sino se da
ese paso, en el fondono se ha
tomado ninguna decision.
Por consiguiente, seguimos
suponiendo algo.

Yo entiendo por amor asig-
nar un nivel de importancia
a alguien; por tanto, mien-
tras mas ame yo a una perso-
na, mas me importaran sus
necesidades, entonces haré
todo lo posible para ayudar
a satisfacerlas sin impor-
tar como me sienta. Mien-
tras mas amo, mas me duele
cuando esa persona estd in-
feliz y por ello haré todo lo

Cultura

anos. pe

Historia

Una puerta para dos
Casas de laMoneda en
Potosi. p1s

que esta a mi alcance para
resolver su situacion.

iAja!... entonces, aqui doy
un paso mas adelante: su-
poniamos que el amor era
un sentimiento (corazén);
luego lo invité a pasar por
elintelecto (razén); aqui es
donde tomo las decisiones
conscientes. La inteligencia
tiene que ver con lo que me
conviene o no me conviene,
no sobre lo que me gusta o
me disgusta, sokey? Pero si
después de la evaluacion in-
telectual no tomo accion al
respecto, me quedo donde
estaba. Entonces, écomo lle-
go alaaccién? Larespuesta
es a través de lavoluntad; la
voluntad es aquel dominio
propio que te HACE hacerlo
que no te NACE hacer.

El amor en el fondo es su-
frido, benigno, no tiene en-
vidia, no es jactancioso, no
se envanece, no hace nada
indebido, no busca lo suyo,
no se irrita, no guarda ren-
cor, no se goza de la injusti-
cia, mas se goza de laverdad.
Todo lo sufre, todo lo cree,
todolo espera, todolo sopor-
ta (gracias, Pablo, por ayu-
darme a entenderlo).

Las historias detras de
munecas centenariasy el
arte de su elaboracion. ra

Efemérides
Pando, sus nativos y
residentes, festejan 84

Salud mental

10 consejos para poner a
favor las emocionesy
sacarles provecho. r1e
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INFORMACION. Untextoelaborado por italade Maman es laguiaparaelaborar los guionesde los
hechos histdricos de Cochabamba. Este documento esta en proceso de convertirse en patrimonio
historico

Gunther Revollo:

DIRECTOR. Giinther Revollo dirige la escuela de teatro Deja Vu, que se
encarga de las escenificaciones historicas.

‘“Nuestra mision es
mantener vivala
memovria historica”’

Q | Texto: Sabrina Lanza )
Fotos: Sabrina Lanza y Cortesia

iinther Revollo Soria
es un cochabambino
de profesién econo-
mista y que actual-
mente se desempeila
en el drea adminis-
trativa de la empre-
sa Nearshore Code.
Se dedica alainvestigacion histdricay
genealdgica, laensefianzay el cultivo
delas artes escénicas. Desde hace mas
de 20 afios, es parte de la organizacion
ydramatizacién de larevolucién del 14
de septiembre. El conversé conlarevis-
taOh!parahablarsobreel origendeesta
actividad y suimportancia.

- ¢Cémo se origindlaactividad dela
escenificacion delaRevolucion del 14
de Septiembre?

-Tuvelasuertede conocerasus promo-
tores y de haber presenciado sus esceni-
ficaciones. La primeravez que se repre-
sentd el ingreso de las tropas de Esteban
Arze aCochabamba del 14 de septiembre
de 1810 fue en 1987, cuando se hizolaen-
trega del monumento a Esteban Arze en
laavenida Aroma, el 26 de mayo. Yo tenia
12 afios. Como en casasiempre nos carac-
terizamos por nuestro civismo y patrio-
tismo, estabamos firmes en este tipo de
actos. Esavez, coordindlaactividad el his-
toriador Edmundo Arze, que era funcio-
nario municipal, con la ayuda de unida-

des militares. Al afio siguiente, se hizoun
acto similar, pero en noviembre, conme-
morando la Batallade Aroma, pero igual
representandoelingresodelasfuerzasde
Esteban Arze de1810.

Hasta1991, sehacianlosactosrestringi-
dos alas acciones del 14 yya se realizaban
enseptiembre. Para1992, se incorpordal
plantel del Archivo Histdricolalicencia-
daltalaDe Maman,reciénllegadaderea-
lizar estudios en el exterior. Con el equi-
pode esareparticion, se complemento el
guion coninformacion obtenidaen fuen-
tes primarias y es, en esencia, el docu-
mento que actualmente utilizamosy que
esta siendo declarado patrimonio cocha-
bambino. Entodosestos afios, ese acto so-
lamente se suspendio entre 2011y 2014y
en 2020 por lapandemia.

- 6De qué manera empez0 a for-
mar parte de las dramatizaciones
histéricas?

- Yo ensefiaba danzade salén en el Cen-
tro Cultural Von Boeck y me invitaron a
hacer un nimero de valslanoche en que
se presento la restauracion de la Caso-
na Santivafiez el afio 1999. Auin mi elen-
cono tenianombre. Al afio siguiente, en
ocasion dela Coronacién de la Reina del
Carnaval de Antario, que organizaban las
Damas Residentes, mi mama Oriette So-
riade Revollo,que eraparte delacorte de
ese afio, les propuso que yo participe en
ese acto con algunos de mis alumnos bai-
lando el vals con las sefioras. Fue asi que
nacio6 el Grupo “DejaVu”.



La directora del Archivo Histérico
Municipal, Ttala De Mamé4n, conocien-
do estas actividades, nos invito a parti-
cipar con una cuadrilla del siglo XIX en
laescenificacion de loshechos del 14 de
septiembre. Desde ese momento, nues-
traintervencion fue creciendoen esey
enotrosactos historicos. Ademas, invo-
lucramos alos elencos del Grupo Tea-
tral Renacer, con Verodnica y Kathya
Sanchez,y de WGH, de los reconocidos
actores ClaudiaSilesy Javier Suarez. Lo
que comenz6 como un nimero de bai-
le nos llevé después a aportar actores
principales, y ya, durante mas de una
década, a dirigir las principales esce-
nificaciones de nuestra ciudad: la fun-
dacion delaVillade Oropesa en agosto,
lainsurgenciavallunade septiembrey
la Batalla de la Coronilla en mayo. De
hecho, hemos sido invitados también
aotras ciudades: Potosi, Villamontes,
Oruroy Samaipata.

- 6Cudl eslaimportanciaquedasa
estas actividades?

- Nos hemos especializado en las es-
cenificaciones histéricas, aunque tam-
bién hemos realizado audiovisuales, vi-
deos musicales y hasta comics anima-
dos conlamisma tematica, porque creo
que se aprende mejor cuando la infor-
macion apela alos sentidos de la vista
y el oido. La historia, que tiene tantos
elementos dificiles de recordar cuan-
do los leemos, como nombres, fechas
ylugares, cuando la mostramos en una
representacion se hace mas asimila-
ble, te impactay larecuerdas. Por eso
es tan importante dramatizar nuestra
historia.

Son mas de 21 afios de labores ininte-
rrumpidas, sacando tiempo al tiempo,
dandole alta prioridad en mi agenda.
Desde que empezd la pandemia, como
se eliminaron las actividades presen-
ciales, opté por producir material alter-
nativo: 18 capsulas historicas como ma-
terial instructivo, cuatro videos musi-
calesincluyendo dos producciones por
el Dia Nacional dela Cuecaydos delos
videos en Quechua; he concedido mas
de 12 entrevistasy cuatro conferencias
enformadigital debido alas restriccio-
nes de circulacién, y he presentado un
cortometraje sobre Francisco del Ri-
vero cuando no se pudo realizar la tra-
dicional escenificacion de nuestra efe-
mérides departamental. Todo ello con
elafan de que la produccion histéricay
cultural no se detenga y puedallegar a
unamayor audiencia.

Entodasestasactividades de DejaVu,
participa mifamilia: mis papas, Carlos
y Oriette, mi hermana Karen, primos
y sobrinos. Igualmente, entrafiables
amigos que también participan con sus
respectivas familias.

- &Qué respuestadelapoblacion se
hatenido con estas actividades?

- Entre las que recuerdo estan laemo-
cién conla que se acercaron integrantes
de lafamilia Garcia Linera para agrade-
cerlarepresentacion que habia realiza-
do de suantepasado Francisco del Rive-
ro envarias de las escenificaciones, ha-
ciendo que los mas pequefios se saquen
fotografias conmigo. Otramuy fuerte fue
verlaslagrimas de emocion de personas
dediferentesedades que presenciaronla
puestaen escenadelaBatallade Coroni-
lla en su Bicentenario, en 2012, cuando
me tocd escribir y dirigir la escenifica-
cion. O también los comentarios de per-
sonas que medicen: “Ojala hubieras sido
mi profesor de historia, asi me hubiera
gustado estudiar”. Todo esonos ayudaa
comprometernos por seguir usando es-
tos métodos para mantener viva la me-
moriahistorica de nuestra Patria.

- 6Crees que se valora este tipo de
iniciativas?

- Lo que pasa es que no hay suficiente
coberturade estas actividades, no selle-
ga amucha gente. Este afio, por ejem-
plo, hemos estado luchando por presu-
puesto, porque hubo un recorte de casi

lamitad. Otro problema fue que con la
pandemiano teniamos seguridad de ha-
cer la actividad, entonces tuvimos me-
nos tiempo y menos gente trabajando
en esto. También ocurre que las autori-
dadesnovienen porque tienen muchas
actividadesyyasonvarias gestiones que
no estan en el palco que organizamos, ni
elalcalde niel presidente del Concejo. Si
se enterara mas gente, si habria mayor
receptividad. Cuando haciamos la acti-
vidad, todoslos afios, erallenisimo, pero
luego los otros afios yano era continuoy
laasistenciabajo.

- 6Como podriamos mejorarla asis-
tencia a estas actividades?

- Destinar un mayor presupuesto y
personal. Antes, por ejemplo, trabaja-
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. Escenificacion
de los afos
90 en la Plaza
14 de Septiem-
bre.

ESCENIFICACION
Los patriotas de
septiembre el aiio
2017.

O

bamos con 270 soldados, luego tuvimos
160y este afio ninguno, sino que se tra-
bajé con Movilidad Urbana, quienes
lo hicieron muy bien, pero aun asi nos
hace falta mas personal para tener una
mejor presentacion.

- 6Cual es tu mision con esta
iniciativa?

- Sibien nuestro grupo empezd con la
danzade salon de antafio, también fue
recrearlas costumbres porque nos gus-
tahacerlos trajes con mucho detalle y
seriedad. Nuestra mision es ensefiar a
lagentelospasajes delahistoriay man-
tenervivalamemoriahistdrica, por eso
nuestro grupo se llama “DejaVu” que es
unavoz francesa que hace referenciaa
esa sensacion de ya haber visto algo, o
recordado algo.

Queremos que la gente quiera apren-
dermas, que se despierte inquietud por
saber los origenes de nuestra ciudad,
nuestros héroes, y se sientan orgullo-
sos de lo que somos, porque el presen-
te es el resultado de 1o que ha habido
enel pasado. Y eso queremos que se re-
cuerde, que se respete y honre el pasa-
do para construir el futuro con unabase
mas solida.
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EXPOSICION. El museo de las mufiecas de La Pazllegd a Cochabamba con una exposicion
itinerante de piezas que despertaron laatencion de cientos de personas

MUNECAS

CON HISTORIA

Q | Texto: Lorena Amurrio M.
FOTOS: Hernan Andia.

llas llegaron, pero
no se quedaron. El
pocotiempoquees-
tas 80 mufiecas es-
tuvieron en Cocha-
bamba, desperta-
ron gran atencion
en lapoblacion que
le dio unos minutos de su tiempo
paraconocerlashistorias detrasde
los 100 afios de antigiiedad que tie-
nenalgunasdeellas.

La exposicion itinerante de mu-
fiecasllegd desde La Pazy se quedd
durante una semana en la Casona
Santivariez. La gente podia conocer
estos ejemplares de acuerdo con su
material. Algunas son de porcela-
na, otras de telay también algunas
de plastico, explico la dueria de la
coleccién, Roxana Salazar.

Las mufiecas son del periodo en-
tre 1860y 1960. “Pusimos un freno
enelmomentoenel cual se comien-
zala produccion en serie de mufie-
cas de plastico. Es decir, todas estas
son hechas de manera artesanal”,
menciond Salazar.

Pero ¢como se hacia una mufie-
ca artesanal? Dependiendo del
material, esto variaba en cuanto
atiempo y forma de produccion.
Por ejemplo, para hacer una mu-
fieca de porcelana se comenzaba
conlacabeza.

“Primero se haciaen un molde y
se metia en el horno. Se dejaba se-
caryluego se pintabael rostro. Una
vez hecho esto se volvia allevar a

calentar para fijar la pintura. Una
vezfinalizadala cabezase debiaad-
herir al cuerpo que es hecho a par-
te. Laropay los zapatos se confec-
cionaban en otro taller. Luego de
vestir alamufieca se procedia co-
locar la peluca para el cabello y fi-
nalmente los detalles. Es decir, era
algo realmente cuidadoso y deta-
llado”, explico Salazar.

Todo este proceso podia llevar
muchas semanas y requeria mucha
destreza. Algo que hoy casino se
ve en las muiiecas de laactualidad,
pero esta exposicion nos recuer-
daqueladelicadeza de este trabajo
existio hace mas de 50 afios.

Cadaelemento cuenta una histo-
ria del momento histdrico al que
pertenecieron estas muiiecas.

LAS MUNECAS
AFROAMERICANAS

Entre las mufiecas resalta un gru-
po que tienen la piel de color. Lla-
man la atencidn, pues no son usua-
les en el mercado actual y tampoco
hay demasiadas entre las que estan
en exposicion.

“Cuando los europeos llegaron a
Africa,quedaron sorprendidos porla
presenciadefamiliasde color. Enton-
ces decidieron replicarlos en muiie-
cas. Elproblemaes que al inicio utili-
zabanlosmismos moldes que usaban
paralas europeas, entonces tenian
esos rasgos y solo eralapiel pintada.
Luego, con el tiempo, hicieron mol-
des con rasgos africanos, ojos mas
grandes, labios prominentes y cabe-
llo churquito”, contd Salazar.

A MIANO

Las muiiecas de
la exposicion
fueron hecas
mano, detalle
por detalle.

LAVESTIMENTA

Algunas muifiecas traenvestidosde
nifia, otras tienen vestidos muy ele-
gantesyalgunas llevan vestidos cor-
toycollares. Y es que cada prenda
representalaépocaenlacual fueron
creados esosjuguetes.

“En los afios 20 era impensable
queunamujer saliera de fiesta abai-
lar. Sus vestidos eran mucho masre-
catados y demas. En cambio, luego
las cosas cambiaron y esto también
seviorepresentado en vestidos mas
cortosyalgunasjoyaseincluso algu-
nasvenian con el cigarroenlamano,
porque algunas yafumaban”, indico
lacoleccionista.

Sinembargo, sinimportarlaépoca,
se procuraba que los vestidos sean
hechosamano.
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SHIRLEY TEMIPLE

LaactrizEmma Watsonno es la
primera en convertirse en mufieca.
Lafamosa nifia actriz Shirley Tem-
plefueunadelasprimerasenserlle-
vadaaunjuguete. Sus peliculas son
un icono que ayudaron a Estados
Unidos asuperar lagran depresion.
Yporellodecidieroninmortalizarla.

Susvestidos sonidénticosalosque
utilizaba, su cabello onduladolare-
presenta,lasmejillasrosas y unami-
radadeinocenciacaracterizanaesta
muifieca que tenia su espacio en la
exposicién con al menos una doce-
nade mufiecas de diferente tamafio
ymaterial, perotodas siendo laima-
gende Shirley.

LABODA

Un grupo de mufiecos y mufiecas
llaman la atencion desde el fondo
de la sala de exposicion. Todos lle-
vantrajedegalayasistenaun
evento importante, una
boda. Se tratade una co-

leccion hecha por un
disefiador americano
Frankling Mint.

Las muiflecastienen
una altura aproxima-
dade20a30 centime-

MATERIALES
Algunas son de
porcelana, otras de
telay también hay
muiiecas de plastico
antes de ser hechas
en masa.

tros.Sonde porcelanay
estan vestidos con los tra-
jesde galacomo paraasistira
unaboda. Su elaboracion fue cuida-
dosamente pensadayrepresentaun
importante evento social.

EXPOSICIONFLJA

Siusted desea conocer muiiecas
de los cinco continentes, no olvi-
de pasar por el museo Elsa Paredes
de LaPaz. Elnombre esenhonora
la duefia original de la coleccién de
2 mil mufiecas, quien ademas fue
presidenta del Concejo en los afios
80.

“Elsa fue mi mama. Ella adoraba
las mufiecas y donde iba siempre
comprabaalguna. Y todoslosquela
conociamos le regalabamos alguna.
Entoncesllegaronaser 2 mil mufie-
casysenosocurrid exponerlas, por-
queesalgoqueaellale hubieragus-
tado”, contd Roxana Salazar.

Las mufiecas estan vestidas con
trajes tipicos de sus respectivas re-
giones. Ademads, hayunade cera.La
coleccion también crece gracias a
las donaciones de personas que tie-
nenalgunasreliquias guardadas.

Este afio, Roxana opto por hacer
exposicionesitinerantes porel pais.
En Cochabambarecibié elapoyode
la Alcaldia de Cochabamba que le
brindd el espacio de la casona San-
tivafiez. La Universidad Central
(Unicen) también participé con es-
tudiantes guias de la exposiciony
con protocolo. Y el hotel Margarita
apoyd con paquetes pararifar.

Lasmufiecastransportaronamu-
chagente a su nifiez. Otros queda-
ron maravillados con las historias.
Lo que es un hecho es que desper-
taronlaatencién de muchos cocha-
bambinos que recibieron este rega-
loporel mes aniversario.

REPRESENTAR
Las muiiecas
tienen vestidos,
rasgos y detalles
de sus origenes y
épocas.
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AMAZONIA. Lamigracionandinahaciael Acre datade masde unsiglo. Laconcejalaymara
CarmelaApazallegdaCobijaenlosanos90yencarnaestaocultarealidad

Q \ Texto: Wilson Garcia Mérida*
Fotos: Sol de Pando

nladécadade 1990 anadie se
le ocurria convertir en eslo-
gan partidistalaidea del “vivir
bien”. Esalgo que todobolivia-
no anhela desde que la patria
se hizo libre del colonialismo
espanol. Dos siglos después de
aquellaIndependencia, cuatro
cholitasaymarasvendedorasdehortalizasen
elmercado El Tejar de La Paz encontraron el
camino del paraiso perdido: desembarcaron
enPando cargando papasycebollas,yhoyuna
de ellas, Carmela Apaza Rondan, es la con-
cejal mas votada en el municipio de Cobi-
ja.Sus polleras y mantillas de chola paceiia,
adaptadas al clima amazdnico, son de seda
frescaysuave.

En Cobija, conoci a Carmela Apaza a fi-
nes de 2010, cuando la entrevisté para Sol
de Pando. Vestiasupollera—largaydensa—
alapurausanzade las mujeres aymaras de
LaPaz, yunablusablanca de mangas cortas
sobre la cual descansaban sus trenzas ne-
gras. Nacio en LaPazel 20 de septiembre de
1962, de padres aymaras que habian migra-
do al gran Chuquiago desde Warisata.

Nos hizo pasar a su puesto del Mercado
Abasto, una caseta espaciosa que lucia su
abundancia multicolory prolijamente or-
denada con latas de conservas, bidones de
aceite, sacos de arroz y quinua, fideos, espe-
ciasdiversasyotras decenas de comestibles
que llenaban la canasta familiar diaria de
los habitantes de Cobija, todo llevado des-
de el mercado 16 de Julio de El Alto, prove-
niente de los puertos chilenos. Sus vecinas
en ese callejon eran cholas pacefias como
ella, también vendedoras de comestibles,
ademads de verduras y frutas, ropa, juguetes

g
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yabastos mil. Algunas eran orureflas y otras
cochabambinas. Vivian alli 10 afios antes de
quellegara el “proceso de cambio” a Pando.

ANTIGUA PRESENCIA ANDINA EN COBLJA
No es cierto que el Estado Plurinacional
propicié la migracién andina hacia esta
parte dela Amazoniaboliviana; otracosaes
que el neoestalinismo intentd forzarlo san-
grientamente por razones electorales. Los
andinos caminan por Pando desde antes de

OMO IR A PANDO
Y QUEDARSE TODA
lINA VIDA ORIENTAL

PANDO

Una de las principales
avenidas de la capital,
Cobija.

laGuerradel Acreincluso, yel Estadonunca
lo supo o fingi6 no saberlo.

Hay evidencia de que los Pacahuara —na-
cion originaria de Pando ahora extinta por
obray gracia del Estado Plurinacional—
masticaban coca yungueia que atravesaba
Ixiamas, segtin anot6 el misionero francis-
cano Nicolas Armentia en sus cronicas de
viaje de 1884. Pueblos indigenas amazdni-
cos que aun habitan el Acre en el lado bra-
sileflo, como los Huni Kuin, en tiempos de
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“friagem” visten ponchos similares a los ay-
maras y entre sus instrumentos musicales
conocen el charango.

Se entiende entonces por qué el apellido
Mamani es uno de los mas antiguos y fre-
cuentes en el registro civico de Pando, jun-
to conlos Alencar, los Ferreiraylos Aguada.

Mientras converso con Carmela Apaza en
su puesto del Mercado Abasto, su hija ma-
yor, Lissett, una joven muy educada, se en-
carga de atender a los clientes. En el am-
biente flotaban atin los recuerdos tristes de
lamasacre de Porvenir. Los ojos de Carmela
hablaban por ella; sentia miedo, pero al mis-
mo tiempo estaba decidida a no ceder.

Carmela era entonces secretaria ejecutiva
dela Federacion Departamental de Traba-
jadores Gremiales, Comerciantes Minoris-
tas, Artesanos, Vivanderos y Gastrondmicos
de Pando, que aglutina 25 asociaciones con
mas de 1.500 trabajadores por cuenta pro-
pia. Evadiendo hablar del régimen de Mo-
rales, en aquella entrevista ella se puso un
escudo muy inteligente, hablando exclusi-
vamente de sus preocupaciones gremiales.

Once afios después, en visperas del 83 Ani-
versario de la Fundacién de Pando, volvi a
entrevistarla. Carmelaya es concejala, ele-
gida en dos gestiones con amplia votacion.

ADAPTACION CLIMATICA DE
LAS POLLERAS

Enlas elecciones municipales de 2015 fue
invitada como candidata a primera conce-
jal por el Frente Parala Victoria (FPV). Lo-
gré una cuantiosa votacion. Ademas de los
gremialistas, votaron por Carmela sus cen-
tenares de clientes, especialmente amas de
casa, que se abastecen diariamente en su
puesto del Mercado Abasto. La eligieron
presidenta del Concejo Municipal. Prime-
ravez en lahistoria amazonica de Bolivia,
una mujer de pollerajuraba como maxima
autoridad en el 6rgano deliberante de esta
ciudad acreana.

Para el acto de su posesion, se presentd
luciendo un traje de chola pacefia-anda-
luz-amazdnicaradiante.

En los comicios subnacionales del pasa-
do 7 de marzo fue reelegida como concejal
triplicando su votacion del 2015, mediante
unaalianzadelaoposicién antievista. Llegd
alaposesion vistiendo una mantilla blanca
de telamuy delgada como la seda, con en-
cajesy flecos finamente bordados, una po-
lleralarga y liviana color dorado y una bi-
suteria que resaltaba el sefiorio de aquel ti-
pico sombrero de copa tipo Borsalino. Una
fusion perfecta y refrigerante, a 32 grados
bajo el sol de Pando.

“Soy muy respetuosa de las solemnidades;
no sélo en los actos del Concejo Municipal,
sino en los desfiles de todas las efemérides
procuro, como representante del pueblo,
ponerme ropade galacomo corresponde”—
explica. “Me cuesta hacer costurar esos tra-
jes porque hay que adecuarlos al clima del
Oriente, con mas seda, con estampados mas
floridos a tono con el paisaje amazdnico. Mi
hija se encarga de escoger los disefios bus-
cando algunos modelos en internet y los
manda por whatsaap a una pollerera que
noshacelacosturaen LaPaz...”.

En algunos desfiles se la ve prescindien-
do de lamantilla. “A veces es suficiente una
blusa de seda que hagajuego con la pollera,
el calor es terrible aca paralas mujeres pa-
cefas que usan mantas de lana en este cli-
ma, peordedia”.

CARMELA, SUS TRES AMIGAS Y UN CA-
MION VOLVO

Carmela Apaza afirma que llegé a Pando
por primeravez a mediados de los afios 90,
durante el gobierno de Sdnchez de Loza-
da: “Eramos cuatro amigas que vendiamos
verduras en el mercado El Tejar, que esta
enlazonadel Cementerio, en La Paz; saca-
mos un microcrédito del Banco Sol. Unade
ellas, que era duefiade un camién Volvo, nos
convencio parainvertir ese dinero llevando
mercaderia a Cobija. Entonces cargamos
papa, cebollay tomate que comprabamos
en Caranavi, y de laembotelladora La Cas-
cadallevdbamos también Pet Cola”.

Sellamaban Eulogia, Nieves y Maria; “Eu-
logia erala duefia del Volvo”. De las cuatro,
s6lo Carmelase quedd aviviren Cobija: “Yo
dejabala mercaderia a crédito y tenia que
volver para cobrar, yendo y viniendo, al fi-
nal decidi quedarme y a ellas nunca mas las
volviaver”.

Su “casero” mas frecuente era un brasile-
fio que se apodaba Careca. “Era un pelon-
citobien buena gente, me pagaba en reales
muchas veces, yafalleci6”.

SURGIMIENTO DEL MERCADO ABASTO EN
UN LOTE BALDIO

Al descubrir que los brasilefios de la ve-
cindad acreana eran importantes clientes,
Carmela comenzo abalbucear palabras en
portugués. “Para entender un idioma ex-
tranjero, tienes que hablarlo” —dice. “Los
brasilefios se esfuerzan cuando vienen a
Cobija, tratan de hablar espafiol para en-
tendernos, y lo mismo nosotros, tenemos
que esforzarnos para hablar en portugués.
Cuando nos dicen ‘fala para mim patricios’
nos estan pidiendo que les atendamos; ‘tro-
ca-se dineiro’ es cuando quieren cambiar
reales por bolivianos. Después los saludos
que son muy faciles: ‘bom dia’, ‘boa tarde’,
‘boanoite’, y ‘obrigado’, que es gracias...”.

Y el aymara, {con qué frecuenciay en qué
espacios hablan sus paisanas que estan en
Cobija?, pregunto. Responde ellay se since-
ra: “Con mucha preocupacion puedo decir
que veo alos cochabambinos siempre ha-
blando en quechua, en cualquier lugar; pero
el queviene de La Paz, me incluyo, casi nun-
cahabla en aymara, poco o nada se escucha
hablar el aymara donde ellos van, no escu-
cho. Y sinadie me habla en aymara, tampo-
colohagoyo”.

En 1996, el alcalde Samir Makaren prohi-
bid el asentamiento de las vendedoras en
las aceras de la avenida Internacional, que
las conectaba a pocos pasos con Brasil. Las
desalojoé trasladandolas unas 10 cuadras
mas hacia el centro de Cobija, a un lote bal-
dio que habia sido abandonado por la em-
presapetrolera Peti Ray. Ahi surgio el actual
Mercado Abasto.

El impacto andino en Cobija es sobre
todo poblacional. Segin la concejal Apaza,
“cuando se haga el nuevo Censo, sevaacon-
firmar lo que vemos todos los dias, la gen-
te que hemos llegado del interior somos el
70 por ciento de lapoblacion pandina, es un
crecimiento de generacion en generacion.
Yo tengo dos nietos que, aunque llevan san-
gre pacefia, son cobijefios natos, ese es el rit-
mo del nuestro crecimiento poblacional”.

Cuando ellallegd a Cobija a mediados de
los 90, 1a ciudad tenia 15 mil habitantes. El
censo de 2012 arrojo poco mas de 46 mily
hoy se estima una poblacién de bordea los
100 mil habitantes, 70 por ciento de ellos
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UNA PANDINA MAS

Carmela Apaza, hoy una cobijeiia notable. Al fondo, el emblematico
Puente de la Amistad, que conecta Cobija con el municipio de

Brasiléia.

son andinos si nos guiamos por la estima-
cion pragmatica de Carmela. Ergo, después
de El Alto, Cobija seria la segunda ciudad
con mayor crecimiento poblacional en Bo-
livia. E1 Censo dara una palabra final.

*El autor dirige el periédico amazdnico
Sol de Pando y el Servicio Informativo
Datos & Andlisis. Escribiélos libros “Un
siglo en Cochabamba: mirando una ciu-
dad desdela Taquiiia”, “Historia del Mi-
lagro” y “Textos Maternos”.

COMERCIANTE
Todos los dias,
durante las maiianas,
Carmela Apaza
atiende en su puesto
de venta del Mercado
Abasto. En las tardes,
asiste a las sesiones
del Concejo Municipal.
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as peluquerias estuvie-
ron cerradas, las luces
de las pasarelas apa-
gadas y la moda tuvo
una desaceleracion
producto de la pande-
mia por el coronavirus.
Mas de un afio después,
los diferentes sectores volvieron a
trabajarydecidieron dar aconocer a
la poblacién su retorno con eventos
de belleza que devolvieron laluzy
creatividad alos desfiles de moda.
La casona Santivafez fue testigo de
launion de los tres salones de belleza
Oxigeno,junto con el disefiador Lui-
miére by Yumier, Khuyana, Ross
Mamaniy la escuela de mode-
laje Preyka. Elevento de moda
buscoresaltarel trabajoyel
deseo de volver a surgir
luego delapandemia.
La pasarela de
moda se llevé a
caboelpasado

CENIDOS

Vestidos. El evento expuso disefios de
vestidos largos con cortes de sirenay
también otros mas holgados.

jueves. Oxigeno by Jeovana Reafue la
precursoradeesteevento.

Las modelos presentaron vestidos
de gala ahora que se viene la tempo-
rada de bodas y graduaciones. Los
vestidos largos de diferentes cortes
resaltaron y llamaron la atencion de
los espectadores.

El evento tuvo un aforo limitado,
lejos de la masiva concurrencia que
se tenia afios atras, pero el objetivo
esirrecuperando econdmicamente
al sector. “Hemos querido hacer un
evento significativo y de calidad”,
mencionaron desde Oxigeno.

Setratadel primer desfile de varios
que pretende organizar Oxigeno.
Ademas, tienen el objetivo de cam-
biarlalogica que hasta hoy se tenia.
“Ahorason otros detalles que predo-
minan en todo el mundo. Eventos en
exteriores, rodeados de vegetaciony
decoracidn diferente a las pasarelas
que se hacian en salones”, precisa-
ron en Oxigeno by Jeovana Rea.

Por este trabajo en favor del sector,
el salon recibié una distincion que
los motiva a seguir a futuro.

Algunos vestidos eran
ajustados para resaltar la
figura femenina.
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La pasarela presenté
pricipalmente vestidos

I VESTIDOS
largos y de gala.
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FESTEJOS. PandoySantaCruzcelebraronsusrespectivas efemérides el viernes 24 de este
mes. Ambos departamentos realzan por suabundante riqueza natural.

Texto: Alicia Cortés Soruco.
Fotos: Pablo Ohy Los Tiempos

Q
ucho se habla
de la cosmovi-
siéon bolivia-
na, del sentido
de union, dela
friabelleza de
nuestro pais. Y
todaslas cosas
quesedicenalrespectonosoloson pre-
cisas, sino completamente reales. Boli-
via tiene una coleccion increible de lu-
gares y destinos hermosos en los para-
mos mas frios del continente, donde la
altura,lasequedad y el hielo serian ca-
paces de acabar con cualquier belleza.

Boliviaesun ejemplo de la superviven-
ciay el desarrollo en ecosistemas her-
mosos, pero hostiles, llenos de peligros
paraelserhumanoysucultura.Y el pais
esfamoso por sobrellevar estas dificul-
tades con mucha gracia, con sociedades
adaptadas que rebosande vidaamas de
3.000 msnm.

Pero este hecho, por mucho que sea
verdad, no es el panorama completo.

Porque existe otrolado de Bolivia. Una
caravibrante, fuerte y orgullosa, que ha
estado en la vanguardia del desarrollo
desde hace mucho tiempo, pero que, por
alguna razdn, parece mantener sus ma-
ravillas en secreto. Este mes, celebra-
mos a dos de nuestros departamentos
calidos. E1 24 de septiembre se recuer-

MONUMENTO |

“El carretén”, una escultura que representa
el medio de transporte tipico de Pando.

HOMENAJE AL ORIENTE:

datantolaindependenciade Santa Cruz
como la creacion de Pando, momentos
clave de nuestrahistoria que configuran
el camino del pais entero.

Yahan sido varias ocasiones enlas que
el equipo de Una Gran Naci6n ha podi-
do pasear porlas amplias calles de San-
ta Crugz, cruzar sus grandes parques y
reservas donde las raices son profun-
dasylos arboles alcanzan al sol. Tam-
bién hemosrecorridolabelleza de Pan-
do, rebosante de viday movimiento, sal-
vaje y amable alavez. Ambos destinos
nos han ensefiado cosas distintas, nos
han mostrado un lado de nuestro pais
que era completamente desconocido
paranosotros.

En estas ocasiones, nos hemos dado

CALIDEZ BOLIVIANA

cuenta de cuan aislados podemos es-
tar, incluso siendo compatriotas.

Porque hasta que no nos embarcamos
ennuestras aventuras por Bolivia, no es-
tdbamos familiarizados con el calor hu-
medo de la selva del oriente. No habia-
mos escuchado mucho de la dulce len-
guaguarani. Nuncahabiamosposadolos
ojos en espacios naturales tan podero-
sosy despiertos como son nuestros par-
ques de la selvaboliviana. El contraste
fueclaro.

Algunos de nosotros veniamos de va-
lles tranquilos, de pastizales verdes que
se extienden hasta el horizonte. Otros,
somos del altiplano, donde el viento su-
surray el frio es nuestro hermano. Y si,
tenemos compaifieros que son del orien-
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te, pero sus palabras y descripciones no
leshacen justicia alos paisajes que esta
zonade Boliviatiene.

Esporesoque UGN sehadedicado avi-
sitar y conocer Santa Cruz y Pando, bus-
cando mostrarlaincreible belleza que se
esconde en sus fronteras. Y en el camino
hemos descubierto mucho mas. Nos he-
mos topado conun conjuntode personas,
lugares, paisajesyespacios que funcionan
comoun motor paratodos. Unavoluntad
férrea que arrastra afios de experiencia
haciaun objetivobrillante: el desarrollo.

Cada historia, cada viday cada perso-
natiene una visiéon. No hay un solo rin-
condel oriente que no tenga emprende-
dores, sofiadores dispuestos aentregarlo
todo paraver el éxito de su trabajo. Ideas
queparecen sacadas de cuentos dehadas,
pero se hacen realidad entre los arboles
delaselvaoriental boliviana.

Estos suefios tienen nombre: Reina del
Enin, el Crucero de Rio, donde podemos
pasear por las carreteras acuaticas natu-
rales del Amazonas. El Refugio Volcanes
que vigilalos interminables kildmetros
del Parque Nacional Ambord, lleno de
vidaybelleza natural. Pueblos encanta-
dores dondelas personas han decidié in-
vertiren unavisién,como Samaipata,que
explotade movimientoy cooperacion.

Nuestra selva pandina incluso es la
mayor proveedora mundial de castafia
amazonica, pues los productores boli-
vianos pusieron todo su esfuerzo para
cumplir con las medidas sanitarias que

exigen en el resto del mundo. Se trata
de un esfuerzo digno de ser admirado,
aplaudidoyreplicado.

Comobolivianos, tenemos el privilegio
dellamaraesta zona, “nuestra”. De reco-
rrer paraisos naturales, como el dela Re-
serva Nacional de Vida Silvestre Ama-
z6nica (RNVSA) Manuripi, donde los
animales y lavegetacion viven en pazy
armonia. Tenemos en nuestro territorio
uno de los oasis verdes mas importantes
del mundo, una zona que define el clima
de todo nuestro planetaydictasilavida
continua...ono.

Es momento de que nos demos cuenta
delariqueza que tenemos. Estariqueza
no se mide en kilogramos, en kilates o en
ddlares, sino que se aprecia en kilometros
devidalibre, de arboles gigantes, donde
monosjuegany saltan. Estariquezase en-
cuentraenlamiradadeljaguar,quesesabe
principe de la selvaamazonica. Una Gran
Nacidn ve esta opulencia natural cuando
losloros ylos tucanes vuelan sobre nues-
tracabezaynosdejanescucharsullamado.

Pero, sobre todo, vemos esta riqueza
enlachispa que tienen los ojos del orien-
te. Enese acento dulce, que nosindicala
presenciade unamigoyhermano. Enlos
altos edificios de las ciudades, que casilo-
gran competir con los magnificos gigan-
tesdelosbosques.

El oriente boliviano trabaja, vive y se le-
vanta todoslos dias parallevar al pais ha-
ciaun nuevo futuro. ParaconvertiraBoli-
viaen Una Gran Nacion.

CULTURA
Tejidos tipicos del oriente boliviano,
principalmente de la Chiquitania.

e
CENTRO HISTORICO

La famosa Catedral de Santa Cruzyla j
plaza 24 de Septiembre. |
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IMPARABLE. Cincofactoresdesataronunboomdel contrabando en Bermejo. Los productores
campesinosamenazan con movilizarse frenteal ingreso de productos argentinos. LaCamara
Nacional de Industrias plantea una estrategia de lucha contra este flagelo economico

BERMEJO

ZONA FRANCA DE FACTO
DONDE SE CONTRABANDEA DESDE

TOMATES HASTA VAGONETAS

Q | Texto Y Fotos: Rafael Sagdrnaga L.

n Bermejo, hoy, pare-
cieraque el inico regu-
lador del contrabando
fuese el caudaloso rio
que hace de limite na-
tural entre Boliviay Ar-
gentina. Es al rio Ber-
mejoaquienavecessele
pueden ocurrirlas mas tragicas “incau-
taciones”, especialmente en laépocade
lluvias. Hace seis meses, un gomon, esas
precariasembarcacioneshechasdema-
deray neumaticos de llantas, colma-
do de 25 personasy carga, naufrago. Se
cobro cinco vidas entonces el rio. Pero
pesealaconmovedoratragedia, presen-
ciadapor cientos de personas, esa tarde
-nochevolvieron anavegarlos gomones
llenos de gente y mercaderia.

Pese aquelafrontera oficialmente se
halla cerrada debido ala pandemia, se
hamultiplicado el servicio de transpor-
te fluvial. Se han organizado tres aso-
ciaciones de gomoneros, oficialmente
consideradas ilegales. Pero, ademas, se
anuncia el lanzamiento de una tercera
cooperativa, legal, delaslanchas llama-
das chalanas, que trasladan personas
entreunayotraorilladelafrontera.

Gomon va, gomon viene; chalana va,
chalanaviene, cruzando cauces de 60 a
100 metrosde ancho, alolargo de varios
kildmetros, enunarutinaque parece in-
terminable. En los primeros, casi sdlo
mercaderiay sus avezados tripulantes,
en las segundas, casi s6lo viajeros, con
algunos pequefios paquetes de merca-

deria. Cadauno apostara su suerte mas
alladelalineadefrontera.

El paso para el contrabando de mer-
caderia en esta calurosa region se ha
intensificado, mucho mas que en otros
tiempos, aseguranlos pobladores. Entre
marzo de 2020 y estos dias han coinci-
didolos factores mas propicios parauna
especie deboom del trafico delamerca-
deriailegal. Yadesde 2018 la sostenida
devaluacion del peso argentino conres-
pecto al dSlar empezd a desatarlafiebre
comercial enlas fronteras. Pocos,enese
tiempo, habrian previsto que el nuevo
cicloinflacionario se precipitase desde 3
pesos argentinos porboliviano, hastalos
actuales 0,03 argentinos por boliviano.

TODOAFAVOR

Tan prolongado ciclo derivé en otro
detonante del boom contrabandista.
“Hahabido gente que tenia capital yha
hecho mucha plata -dice Luis Lépez
(nombre ficticio), un ingeniero indus-
trial bermejefio que retorna a su tierra
cada fin de semana. También apare-
cieron otros que se dedicaron a mover
mercaderia con mucha plata. Gente del
interior, gente nueva. Hay ademas mu-
cho rumor sobre otros que lavan lo que
sabemos. Y usted sabe que la plataman-
da,ydonde hayhartaplataentonces hay
harto poder paramandar”.

Devaluacion con un cambio de divi-
sa cada vez mas favorable y grandes in-
versionistas dinamizando el comercio
transfronterizo, salgo mas en favor del
contrabando? Si: los efectos econdmi-
cosdelapandemiaCovid -19. Lacuaren-
tenaprecipitd cierres, quiebrasy conse-
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OPERADORES- Los gomones y chalanas que transportan personas y

mercaderia entre Bolivia y Argentina

cuentes despidos y cesantias tanto en
Bermejo como en otras ciudades.

Lamultiplicada cantidad de “trabaja-
dores fronterizos”, en ambos lados del
rio, se topd con unafrontera oficialmen-
te cerrada. No habia aduanaintegrada,
ni migracion ni control alguno. Paradd-
jicamente, ese cierre abrié el flujo co-
mercial por decenas de pasos limitrofes
que generaron incluso otros negocios
afiadidos. Un tsunami de mercaderiay
comerciantes se desbordé sin solucion
de continuidad hasta el presente.

“Con la pandemia, mucha gente per-
dié su trabajo o vio paralizado su nego-
cito - explica Lépez-. Los albaiiiles ya
no tenian obras ni reparaciones, los co-
merciantes estaban sin ingresos, igual
los mecanicos, musicos, ete. Otros fue-

ron despedidos en Tarijao Santa Cruzy
sevolvieron a esta ciudad. Luego la eco-
nomia empezd arecuperarse muy len-
tamente. Entonces, toda esa gente vio
como salida el traer mercaderia que se
vendiabarata en Argentina para nego-
ciarlaen estelado o en elinterior. Otros,
unabuena cantidad, optaron por poner
negocios de comidas gracias a los pre-
ciosdelosinsumos argentinos”.

TOURS DE COMPRAS

No cabe duda. Estaciudad de algo mas
de 30 mil habitantes cobrd su propia fi-
sonomia post cuarentena. Diversos
negocios, como librerias, vidrierias y
ferreterias han afiadido, delante de sus
puertas, estantes donde ofrecen articu-
los de primeranecesidad de proceden-
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CONSTANTE- El flujo de personas que cruzan la frontera en Bermejo es

continuo a lo largo de todo el dia.

ciaargentina. Han proliferado las ven-
tas de pollos ala brasa porque la otro-
raresistida carne de ave del vecino pais
“estarebaratay sirve para prepararlay
venderla asi”. También se abrieron ca-
fés y snacks cuyos productos valen la
mitad de sus pares en otras ciudades
del pais sin que practicamente la cali-
dad varie. La festiva clientela la consti-
tuyela creciente cantidad de visitantes
quellegan desde Tarija (ubicadaa3ho-
ras y media) organizados en virtuales
tours de compras.

Los mercados bermejefios se hallan
rebosantes de productos argentinos
que llegan masivamente gracias a cir-
cuitos bien organizados de compra
trasladoyentrega.

--- Yono hago el trabajo solo -dice un
recomendado “trabajador fronterizo”
-.Primero se reservalamercaderia con
un almacenero de Aguas Blancas (el po-
blado aledafio ala otraorilla). Sies algo
mas especial, en Oran (ubicada a 45 ki-
l6metros de Aguas Blancas). Luego, si
es harto nomas, eso lo trae un “carre-
ro”, o sea el que lleva hastala orilla del
rio en sus carritos. Luego opera el go-
MONEro, yo eSpero Nomas aca.

-&Y no hay riesgos? éNo controla la
Gendarmeria Argentinaalla?

--- Los gendarmes sélo miran de lejos
que no pase nada grave, como cuando el
otro dia pescaron a una vagoneta gran-
dotasobrelos gomones. Pero igual mas
abajo pasatodo, enellado delacarre-
tera Bermejo - San Antonio pasa todo,
ycuando le digo todo, es todo. Hay sen-
das, terrenos con propietarios que ha-
cende almacenerosy cobran unaespe-
cie de peajes, y cosas asi. Hasta contra-
bandean gente y droga por esos lados.
Esolo sabe todo el mundo.

-¢YlaAduanaenelladoboliviano?

---La Aduana tiene su control en la
Mamora (a casi100 kilometros de Ber-
mejo). Por ahi, controlan. Hacen incau-
taciones, especialmente ala gente que
quiere pasar unas cuantas cajitasen los

buses o enlas vagonetas. En cambio, los
grandes camiones muchas veces hacen
magia porque pasan nomas con harta
carga,ja,ja,ja.

LOS GRANDES AFECTADOS

Y, al parecer, “pasa todo”, hastaloim-
pensable eindignante en otros tiempos.
Bermejo, por ejemplo, ha sido conocido
anivel nacional porunavigorosaempre-
sa que rompia esquemas y monopolios:
Industrias Agricolas Bermejo (IABSA).
Su produccion azucarerallega a diver-
sas regiones del pais. Pero en tiempos
delboom contrabandista se han mul-
tiplicado los casos en los que azucar de
procedenciaargentinaes embolsadaen
sacos que tienen lamarca IABSA.

Tampoco la pasanadabien la pujante
industria vinifera tarijefia que afios re-
cientes logré destacadas distinciones
internacionales y gran aceptacion na-
cional. Peroelingreso masivo de contra-
bando puso en jaque a los productores
tarijefios que no cesan de reclamar me-
didas urgentes paraevitar un colapso.

La desgastante competencia desleal
se hainstalado amenos de 200 kiléme-
tros de susbodegas. El caso se haexten-
dido a sus pares productores de cerveza
en el norte y occidente del pais que han
visto mermadas sus ventas. Resulta di-
ficil competir con productos que, libres
de tributaciony controles, se venden a
untercioomenosdel precio que tiene el
propio. Pero el escenario parece batir to-
daslas marcas conocidas y hallegado a
creartensiones sociales entre producto-
res campesinosylosdenominados “tra-
bajadores fronterizos”.

“Enfrentamos el problema del contra-
bando de tomate argentinoy tambiénde
citricos y tubérculos -dice Hugo Hoyos,
el secretario Ejecutivo dela Federacion
de Trabajadores Campesinos de Ber-
mejo-. Junto con la Asociacién de hor-
ticultores estamos haciendo un control
social desde 2019. Hicimos decomisar
varios camiones con papay otros pro-

IBO BLAZICEVIC: “LA LUCHA CONTRAEL
CONTRABANDO NO DEBE EJERCITARSE
SOLO EN LAS FRONTERAS”

El presidente de la CNI, Ibo Blazicevic, respondié a OH sobre la situacion de
uno de los sectores mas afectados por el boom contrabandista.

-é¢Cudles de las industrias asociadas a las CNI, en especial, son las mas
perjudicadas por el flagelo del contrabando?

-Los productos industriales importados ilegalmente (contrabando) que mas
se comercializan son alimentos, prendas de vestir, bebidas (alcohdlicas y no
alcohdlicas) y productos farmacéuticos, sin que se excluyan a muebles, manu-
facturas de cuero, plasticos y productos de construccion. El contrabando pro-
ducto de la pandemia,en la gestion 2020, crecio sustantivamente. La entrega
de productos del contrabando a la puerta del consumidor es una practica ha-
bitual en la nueva normalidad.

-¢Y en el caso de la frontera argentina qué casos son los mas graves?

-En la frontera con Argentina los productos con mayor contrabando son ali-
mentos y bebidas alcohdlicas y no alcohdlicas. La devaluacion permanente del
tipo de cambio en Argentina impulsa el contrabando e inunda los mercados
locales generando una reduccion de mercado para la produccion nacional.

-¢Hay algunos casos que estén en el limite de sostenibilidad y que po-
drian cerrar o llegar a un colapso dentro de poco tiempo?

-Los casos de las bebidas tanto alcohdlicas como no alcohélicas son los rubros
industriales mas golpeados por el contrabando que procede de Argentina.

-¢C6mo han respondido las autoridades a las demandas que contiene la
estrategia de la CNI para luchar contra el contrabando?

-La CNI ha firmado un convenio con el Viceministerio de Lucha al Contraban-
do, por el cual los industriales apoyan a esta institucion publica con produc-
tos, alimentos y equipos de comunicacion para labores de interdiccion en
fronteras. A suvez, se hareunido con la presidente de la Aduana Nacional

de Bolivia para coordinar labores de informacién sobre contrabando técnico
(subvaluacion de mercaderia) y reformas a la normativa en la Ley 843 para re-
ducir el valor de 200 mil UFVs del valor del tributo omitido de la mercaderia
del contrabando a 10 mil UFVs y tipificarla como delito penal.

-La CNI pide que se amplie la militarizacion de la lucha contra el contra-
bando, ¢c6mo evaltia la labor de las FFAA en la frontera con Chile?

-La labor de interdiccion y lucha al contrabando en la frontera con Chile re-
gistra resultados adecuados, pero debe profundizarse en esta misma fron-
tera, asi como en la frontera con Peru, Brasil y Argentina. La interdiccion es
uno de los mecanismos mas adecuados para luchar contra el contrabando.
El Gobierno debe dotar de mayores recursos econémicos, logisticos y huma-
nos alalabor.

- ¢Puede explicarme en qué consistiria la municipalizacion de la lucha
contra el contrabando?

-La municipalizacion de la lucha al contrabando significa que los municipios
realicen fiscalizaciones y operativos de control en los mercados internos
(tiendas, ferias, mercados populares, entre otros) supervisando que la mer-
caderia importada cumpla tanto con los requisitos tributarios (Timbre ICE
por ejemplo) como también los requisitos sanitarios de los productos (esta-
blecidos por el Senasag). La lucha al contrabando no sélo debe ejercitarse en
fronteras, sino también en el mercado interno para preservar las fuentes de
empleo en Bolivia.

-Enla frontera, he visto que la tinica fuerza debidamente organizaday
efectiva contra el contrabando es la de los productores campesinos. ¢Ha
tomado previsto la CNI alguna coordinacion con ellos?

-La CNI entablararelaciones y coordinacion con todos los actores publicos y
privados que ejerciten la lucha al contrabando. A mayor unidad en la lucha al
contrabando los resultados seran mejores.

-Se suele cuestionar la competitividad de varios productos bolivianos y
aiadir con ello justificativos en relacién a la preferencia por los produc-
tos extranjeros contrabandeados. ¢Qué dice al respecto la CNI?

-A nivel empresarial es necesario incrementar la productividad y competitivi-
dad; sin embargo, es también fundamental que a nivel gubernamental nacio-
nal y subnacional se establezca un Estado promotor de la inversion privada.
Se requieren ajustes laborales, tributarios, de seguridad juridica, de apertura
de mercados, de reduccion de la burocracia y otros, para aumentar la compe-
titividad de las empresas bolivianas.



ductos, perolidiar con contrabandistas
es peligroso y a veces muy peligroso.
Hemos mandado notas al Viceminis-
terio de Lucha Contra el Contrabando
paraquebajenacd. Yael 2019, antes del
cambio de gobierno, habia el compro-
miso, pero no se ha efectivizado hasta
el presente. Hemos vuelto a mandar
notas, pero lo curioso es que no tene-
mosrespuestas hastaahora”.

Los campesinos, quienes patrullanen
camionetas y hasta relevan guardias
para proteger su produccion, no cesa-
ronensus pedidos de ayuda. Constaen
una serie de misivas dirigidas practi-
camente a todo el aparato estatal. Ho-
yos describe apesadumbrado cémo
sus compafieros deben bajar sus pre-
cios en los mercados tarijefos frente
ala produccién argentina producida
y envasada industrialmente. Ingresos
minimos para un esforzado trabajo
de riesgo que probablemente impul-
se amas personas a dedicarse al “tra-
bajo fronterizo”, frente ala sorderade
lasautoridades.

SIN RESPUESTAS OFICIALES

“Hemos enviado también notas al Vi-
ceministerio de Organizaciones So-
ciales, ala Aduana, a Rural y Tierras,
a Desarrollo Productivo y al Senasag
para que manden una comisidn, vean
lo que pasa y nos ayuden. Pero es tan
ingratalanoticia de que hastael diade
hoy no tenemos respuesta. Hablé con
el coordinador del Viceministerio de
Lucha contra el Contrabando. Me dijo
que estaba en Cochabamba, aseguro
que iba a hacerllegar unarespuesta a
nuestra solicitud, pero hasta el diade
hoyno hay nada. Vamos a esperar algo
mas, pero parece que no quedara otra
opcidn que realizar un bloqueo u otras
medidas de protesta”.

Salvo una excepcidn, lograr las res-
puestas de las autoridades aludidas re-
sulta una peregrinacién que amenaza
con hacerse interminable. Los funcio-
narios de la Aduana Nacional en Ber-
mejo, responden: “Toda informacion,
por favor, ala gerencia departamental”.
Lagerente departamental, Lourdes Al-
dana, deriva esa responsabilidad “ala
Nacional”. Finalmente, la responsable
de prensa dela Aduana Nacional,en La
Paz, SilviaSalinas, pide amablemente un
cuestionario y advierte que puede tar-
darvarios dias en ser respondido. Horas
mas tarde sefala: “Todas las preguntas
deberiareferirlas al Viceministerio de
Lucha contra el Contrabando que esla
instancia encargada de la elaboracién
depoliticas alrespecto”.

En el Viceministerio de Lucha Con-
trael Contrabando se ha previsto una
entrevista con el principal responsa-
ble de esainstancia estatal. Pero hasta
elcierre delapresente edicién nose ha
definidolafechaprecisa. Enel Senasag
(Servicio Nacional de Sanidad Agrope-
cuariay Seguridad Alimentaria) lain-
dagacion resultd mas sencillay clara,
aunque nada alentadora para quienes
buscan enfrentar el problema.

“Como ahoratodo lo que ingresa del
vecino pais es contrabando, tenemos
un trabajo arduo - dice Edwin Ortega,
responsable del Senasag en Bermejo-.

Ya no sélo entran productos envasa-
dos, sino productos naturales. Hemos
hecho decomisos de camiones grandes
cargados de tomates o morrén. Hubo
varios operativos, gracias al segui-
miento de los horticultores, pero tam-
bién se hallegado a altercados y ame-
nazas de agresiones. También estamos
coordinando guias de control para evi-
tar que pase el azucar argentina carga-
daenbolsasde IABSA”.

NO SOLO SILENCIOS

Sin embargo, Ortega y sus subordi-
nados advierten que las dificultades
seles han multiplicado y no sélo porel
desborde de los controles. Como sino
bastasen factores favorables al contra-
bando, este servicio havisto mermados
sus equipos y personal. En tiempos en
que se prevé lanecesidad de, al menos,
tres puestos de control mas, el Sena-
sag vio reducido su equipo de 11 a sie-
te técnicos. También vieron cémo hace
un afio fueron dadas de bajalas camio-
netas con que se movilizaban los téc-
nicos, pero no fueron repuestas hasta
lafecha. Paralos operativos apelan al
uso de una iinica motocicleta que de-
ben compartir los cuatro inspectores.

AsiBermejo parece constituirse en
otrazonafrancade facto. El vertigino-
so ritmo que ha alcanzado el contra-
bando compite con lo que sucede en
La Quiaca, Yacuiba, o las fronteras del
occidente u oriente bolivianos. El pais
- feria, colmado de trabajadores infor-
males, amenazala cada vez mas debili-
tada produccion interna con todas las
consecuencias que ello implica. Desde
el quiebre de industrias hastala colin-
dancia con delitos como el trafico de
drogas, armas y personas son fendme-
nos en creciente constatacion.

Segun datos de la Confederacion de
Empresarios Privados, en 1999 el con-
trabando lleg6 a1.000 millones de d6-
lares. Para 2020 las evaluaciones se-
fialan que superd los 3.300 millones de
dolares, o sea, se triplico en 21 afios. E1
contrabando hormiga alcanzo en 2014
a533 millonesyen 2020 se calculd que
habia superado los 1.000 millones de
dolares. También se ha precisado que
anualmente el contrabando resta al
paisentrela2 porcientoal crecimien-
todel Producto Interno Bruto. Asimis-
mo, el Estado deja de recaudar por eva-
sion de impuestos internos debido ala
actividad contrabandista mas de 336
millones de ddlares.

PROPUESTA EMPRESARIAL

Segun la Camara Nacional de Indus-
trias (CNI), por el negocio ilegal trans-
fronterizo, estan en riesgo alrededor
de 600 mil fuentes de empleo en este
sector. Mas de 36 mil industrias en Bo-
livia se hallan afectadas por el ingreso
ilegal de mercaderia de paises vecinos
yasiaticos. Poresarazon,laCNIhaela-
borado la propuesta de una estrategia
delucha contrael contrabando.

Losindustriales, ante la emergencia,
plantean ampliar la interdiccion que
se apoya en las Fuerzas Armadas hacia
elsuryeloriente del pais. También de-
mandan lainstalacion de sistemas in-
formaticos de control tributario que

abarcarian el universo de lamercade-
ria comercializada. Buscan también
una municipalizacion de lalucha con-
trael contrabando, dadaslas inconta-
blesy extensas ferias colmadas de pro-
ductosilegales que se han organizado
enlas principales urbes bolivianas. Los
industriales propugnan que se trans-
parente los datos conla Aduana Nacio-
nal. Finalmente piden coordinar conla
Unidad de Inteligencia de la Autoridad
de Supervisién del Sistema Financie-
ro lainvestigacion del movimiento de
cuentas de persona sospechosas vin-
culadas a actividades del contrabando.

Hacia el futuro queda abiertala res-
puesta de las autoridades guberna-
mentales y las estrategias que éstas
planteen. Mientras tanto, en Bermejo,
como probablemente los otros grandes
enclaves del negocio en boga, la fiebre
del comercio ilegal no para ni de dia ni
de noche. Los operadores recurren a
diversidad de medios para ampliar su
alcance. Por ejemplo, en las redes so-
ciales delafronteraya se ofrece el ser-
vicio “delivery” paralaentregade mer-
caderia “traida del frente” o se apelaa
sistemas GPS para transitar por cami-
nosvecinales extremos.

“Pasa todo, con la pandemia se ha
disparado -dice Lopez-. Hay varios
extranjeros con socios aca que mue-
ven gente a toda hora. Por la avenida
Petroleray por otras mas alld, entre la
noche ylamadrugada, constantemen-
te llegan jovencitas cargando mochi-
las. Las vigilan unos como guaruras.
Llegan entran a algunas casas y luego
sevan al otrolado. Laformayrutasen
que esa gente se mueve las han crea-
do primero quienes contrabandeaban
cualquier cosita”.

REBOSANTES.
Los mercados
bermejeiios se

hallan colmados
de productos

argentinos

PRODUCTORES. Hugo Hoyos,
el ejecutivo de los productores
campesinos de Bermejo

ANIMAL

SENASAG. Edwin Ortega, el
responsable del Servicio Nacional de
Sanidad Agropecuaria y Seguridad
Alimentaria en Bermejo



domingo 26 de sepﬁencwobcrheaggggi '3[05 g ‘ 5
SUENO. Laartista crucefia persigue el suefio de conseguir un Grammy para Bolivia.
{
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9 Redaccién: Redaccion OH!
Fotos: Cortesia de la entrevistada

anta Cruz es una tierra bendita
colmada de grandes talentos. Va-
nessaAfiez esunade las famosas
artistas que con su musica llegd
hastala alfombrarojade los La-
tin Grammy. Ahorapresent6 hace
poco tiempo su nuevo sencillo To-
davia que canta junto al exinte-
grante de Sin Bandera, Noel Schajris.

Elvideo, que se encuentraen YouTube, alcanzo
las 330.000 visualizaciones. Es unabalada que su-
puso todo un proceso creativo sobre el cual Afiez
habl6 conlarevista OH!

La artista se conoci6 con Noel en 2017. “Cuan-
dolovienvivo, pensé: algun dia voy a trabajar con
é1”, conto. En el iltimo afio, cuando estaba cerca
de terminar el disco, penso en un representante
delabaladaen Latinoamérica. “Inmediatamente
llegd Noel ami mente y le mandamos un correo a
sumanagger. Larespuestano demordy fue un si”,
dijo Afiez.

Laaventura le llevd por México, Estados Unidos
ytambién porvarios departamentos de Bolivia. E1

VY Noel
traspasan
fronteras con
la balada
Todavia

PRODUCCION
Vanessa Aiiez y Noel Schajris durantela .
produccion de la cancion Todavia.

AR

videoclip se grabé en Colombiabajo la direccién
de Juancho Diaz.

“Yo tengo un suefio pendiente que es traer el
Grammy a Bolivia. Es dificil, pero no imposible. Y
sihayunacancion que me acercaaeste objetivoes
Todavia”, manifestdla artista.

Sobre su nuevo disco también expre-
sO que auin no va a revelar el nombre,
pues sera una sorpresa. Sin embargo,
adelanto que sera con ritmo tropical
paraanimar ala gente que esta ansiosa
por volver abailar y celebrar la vida. Si
bien la pandemia significd detener las
presentaciones, también fue una opor-
tunidad para Afiez.

“Tuvimos meses de trabajar sin parar.
Nos metimos al estudio con mi esposoy
no saliamos de ahiy valié la pena, porque
tenemos un gran disco como resultado”,
finalizd laartista.

En estas efemérides departamentales
de Santa Cruz, Vanessa Afiezesta orgullo-
sade serunarepresentante de su tierra
camba. No deje de seguirlaen YouTube
ysusredes sociales de Instagram, Face-
booky Tik Tok.
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Las personas que logran perfeccionar la gestién

e

“de emociones pueden solucionar problemas
ante distintas situaciones desfavorables.

SOYRAPPI.COM

BIENESTAR. Comprender lasemociones es untemafundamental para poder
gestionarlasdeunaformamasadecuaday lograr asiunasalud mental fortalecida.

Q \ Texto: Giuliana Jaldin

as cosas no siempre sa-
len comouno quiere. Por
ello, es fundamental,
aprender aidentificary
regular las emociones
paragozar de unabuena
salud mental y bienes-
tar, sobre todo en situa-
ciones complejas como la pandemia
del coronavirus.

Los seres humanos perciben el mun-
do en términos de emociones, ya sean
positivas y negativas, las cuales han
existido desde siempre como parte de
un proceso de adaptacién y supervi-
vencia. Paralapsicdloga Verénica Tri-
go,identificarlasyregularlas esimpor-
tante y selogra através delainteligen-
ciaemocional.

“Permite encontrar soluciones cons-
tructivas y creativas; resolverlos con-
flictos intra e interpersonales; adap-
tarnos y recuperarnos de las adversi-
dades; yvivir con plenitud pasando por
lastristezasylas alegrias”, expresa.

Las emociones positivas ylas negati-
vas estan profundamente arraigadas
en la biologia de los seres humanos.
Las primeras son consideradas pla-
centeras, a diferencia de las segundas.
Sin embargo, estas tltimas no son tan
malas como pareceny ayudarian alas
personas, en diferentes situaciones de
lavida, tanto o mas que los estados mas
optimistas.

Alrespecto, Trigo afirma que en rea-
lidad no existen emociones negativas

en términos de supervivencia. “Yalo
decia Charles Darwin, todas las emo-
ciones, inclusolas displacenteras, son
indispensables para la superviven-
cia”,agrega.

éPonerlas anuestro favor?

Todas las emociones, incluso las ne-
gativas, son esenciales para enfrentar
las situaciones cotidianas.

“Sin miedo no podriamos identificar
las posibles amenazas ni movilizarnos
hacia el cuidado. Laira nos predispo-
ne hacialaluchaylabasquedadejus-

P
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ticia. Sinincomodidad, no sentiriamos
lanecesidad de realizar cambios ni se
gestaria el impulso para salir de nues-
trazonade confort”, afirma Trigo.

Por su parte, dice, la vergiienza y la
culpabilidad pueden promoverlares-
ponsabilidad. “El estrés puede ser po-
sitivo porque permite activarse frente
asituaciones amenazantes. La frustra-
cién nos permite convivir con lafallay
laimperfeccion y es necesaria paraen-
contrarbienestarinclusoenlaadversi-
dad”, agrega Trigo, quien ademas com-
parte 10 consejos que ayudaran a ges-

IDENTIFICAR.
Es importante saber
qué funcion cumple
cada emocion. csan.

EDU.PE

tionar las emociones negativas para
aprovecharlas asufavor.

EXTERIORIZARLAS
1EMOCIONES.

Las personas suelen reprimir las
reacciones negativas y eso lesimposi-
bilita gestionarlas. Hablarlas, escribir-
las o convertirlas en arte son algunas
formas de exteriorizarlo que se siente.

RECONOCIMIENTO.
Esimportante tomarse el tiem-
po para conectar con las emocio-
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nes, ser conscientes de todas, poner-
les nombre, reflexionar sobre el ori-
gen, permite visibilizarlo intangible y
regularlas.

VISIBILIZARLAS.
Identificar a quién contar es
fundamental. Existen investiga-
ciones que muestran que las personas
quereprimen sus emociones negativas
tienen una mayor probabilidad de su-
frir enfermedades fisicas y mentales.

DISTANCIA.
4 Muchas veces es necesario

darse un tiempo para no caer
en un ciclo repetitivo de pensamien-
tos que acrecientan el problemay difi-
cultanlaresolucion. En ese sentido, J.
Pennebaker, psicologo social, propo-
nela “escrituraexpresiva” que consis-
te en escribir 20 minutos cada dia du-
rante cuatrodias, con el fin de manifes-
tarlasreacciones.

DIMENSIONAREL
5 PROBLEMA.

Frente a una emocion negati-
va, se tiende a sobrestimarla o minimi-
zarla. Porello, darlaverdaderadimen-
sional problemaayudaaresolverlo. Se

puede, porejem-
plo, utili-

zar la técnica del “termdmetro emo-
cional”, el cual consiste en imaginarse
untermometroquevadel 0al10ypre-
guntarse: 1 écuanto me esta afectando
esto?, 2 écudnto tendria que afectar-
me?, 3 écoémoelijoactuar?

IDENTIFICACION.
6 Es importante preguntarse

quéfunciontiene cadaemocion.
Por ello, es necesario identificarlo que
siente. Generalmente lairaestaal ser-
vicio de lalucha, el miedo dirige hacia
el cuidado, la tristeza busca compariia
para fortalecerse, laindecision puede
promover lareflexion, la culpabilidad
invita a ser responsable, laincomodi-
dad impulsa a salir de la zona de con-
fort, etc.

DIFERENCIAR.
7 Existe una gran diferencia en-
tre reaccionar y responder. La
primera tiene que ver con actuar im-
pulsivamente; hacer lo primero que
se le ocurra, activando sélo su
cerebro primitivo. En cam-
bio, responder impli-
ca actuar conscien-
temente desde la
reflexion, como
resultado de
laactivacion

S

>

del neocortex, (corteza cerebral que
nos diferenciade los animales).

Uno de los temas fundamentales es
definir quién quiere ser en esta situa-
cién. No se olvide que sus acciones lo
definiran. Elija respuestas que sean
coherentes a sus valores, principios e
identidad. Recuerde que tiene dere-
choasentirse mal, peronoatratarmal.

ATIENDA SUS
PENSAMIENTOS.

Estos son los que dirigen sus
emociones y decisiones. Muchas per-
sonas son acumuladoras de pensa-
mientos y recuerdos que sélo conta-
minan y tergiversan larealidad. Por
ello, esimportante realizarla “higiene
mental”, que consiste en imaginarun
basurero o unrio que se lleva aquellos
pensamientos toxicos e inservibles.
Asimismo, es fundamental evitar lle-
gar a conclusiones absolutas, eviden-
ciadas en palabras como “siempre”
(me vamal), “nadie” (ime quiere), “to-

dos” (meignoran).

L 4

DIRECCION.
Esimportante orientarse ha-
ciala solucidn o la aceptacion.
Frente alas emociones negativas, mu-
chas veces, las personas se quedan en
lapreocupaciényenlaqueja. Paraello,
el antidoto es tener un pensamiento
resolutivo.

En esta situacidn, se recomienda ha-
cerse tres preguntas: éQué puedo ha-
cer yo (y hagalo)?, équién me pue-
de ayudar (y acérquese o pida)?, équé
no puedo controla, (y trabaje en la

aceptacion)?
1 Construya y nutra sured

de apoyo. Tenga en cuenta
quelasemociones negativas se diluyen
en compaiiia. Por ello, es fundamental
que busque ayuda profesional cuando
usted o su entorno no sepan como re-
solverun problema.

FORTALEZA.

(*) Mgr. Verdnica Trigo Padilla es-
tudio Psicologia en la Universidad
Auténoma de Madrid, Espaiia. Es
psicoterapeuta individual, de pa-
reja, familia, nifios y adolescentes.
Asimismo, es talleristay docente.
Tiene estudios y experiencia profe-
sional en Espaiia, Inglaterra, Esta-
dos Unidos y Bolivia.

RESOLUCION.

Frente a las emociones negativas, el
antidoto es tener un pensamiento
resolutivo. TerapiFy.com




HISTORIAS Los registros de la época colonial develan que se hicieron observacionesalas
monedas acunadas en Potosi. Esto genero la necesidad de proteger la Casa de laMoneda

. o el iC

PARA DOS
CASAS DE
MONEDA

Q \ Texto Y Fotos: Luis Castro (*)

ntre los sobrios muros
demamposteriaylaste-
chumbres de madera-
men con artesonado de
laceria, compartiendola
penumbraylahistoria,
se encuentra la puerta
queabrelasdosCasasde
Moneda dela Villa Imperial de Potosi.
iCuantahistoriarepartidaentre susho-
jasen madera de cedro, de simetriare-
gularyuniforme, del pestillo, bisel y te-
juelo que adornan suhechuraconrose-
tones de cobre ymedallones de cabezas
deledn, aldabas y una pequefia puerta
con seguros en sus esquinas! iPensar
que alameraresguardaba el tesoro de
todounimperio, que sus alas protegian
las entrafas del gran Sumaj Orcko he-
chas monedas de peso, tostones, tomi-
nesrealesy cuartillos!

Seria el alarife Jerénimo de Leto, por el
afno de 1574, quien la colocaria parares-
guardar en la Cecalos cimientos de las
primeras hornazasjunto a todos sus per-
trechosy esclavos negros parahacer ma-
cuquinas en la antigua calle Imperial,
cuyo nombre era el recuerdo temprano
altitulo quelavillahabiaobtenido delrey
CarlosV.

Mas el destino de la tan famosa puer-
ta seria poco mas que sobrecogedor
cuando, a mediados del siglo XVII,
acontecid un episodio muy importan-
te enla Real Casade Moneda: se reali-
z6 la acufiacion de moneda feble que
empezd a circular por el viejo mundo,
al extremo de que algunos reinos no
aceptaban la circulacion de monedas
delacoronaestampadas con el sellode
Potosi, a cuya providencia llego el visi-
tador dela corona esparfiola Don Fran-

cisco Nestares Marin paraintervenirla
Real Casa:

“Mandoé apartarlamonedaen tres par-
tes, en que se ocuparon 20 dias, ponien-
doapartelaqueteniaunaO,yaotralaque
teniaunaEytambiénlaqueteniaunaR,
que eran de las fabricas de Ovando, Er-
quetay Ramirez. Alaprimera, se le qui-
to medioreal de valor enlamayor partey
enlamenorunreal; alade Ergueta, hiz
que perdiese dosreales, y asillego a vale
elrealdeaochosdloseis...el atrevimient
demasiado que se tuvo enlabrar con tan
tafalsedadlamoneda, particularmentel
fabricade Ramirez, puesenlamayor par
te se hall6 que tenia un real de ocho sél
los tres de plataylos cinco de cobre, e
algunapartelamitad yen otramenosd
cobre; esto erasobresaliendo delo quel
leymanda..” (Arzans1780:124).

A pesar del descontento generalizad
que se fragud enla Villa por larebaja de
valorenreales, por cadapesoenlaeconc
miade sus pobladores, siendo “que delo
masde40ministrosyoficiales que tenia
cargos en la Casa de Monedasélo el en
sayador Ramirez y el Capitan Rocha fue-
ron castigados enlas vidas”, ademas “por
apéndice delavisitadel presidente Nesta-
res...seles quitaronlashornazasalos ca-
pataces o duefios de ellas y se remataron
envarias personas” (Cafiete 1787:164).

Undocumentomuyimportante encon-
trado en los archivos de la Casa de Mo-
nedanos da cuenta de la venta que don
Francisco Nestares Marin, presidente
yvisitador de la Real Audiencia, manda
que lahornaza de Fabian Sanchez Ro-
mero, conocida popularmente como “La
Pila”, se entregue a Marcos Garciade la
Torre. Alrespecto Arzans sefialaque “Hi-
zose tan aborrecible ya este afio su sefio-
riaporhaberles menoscabado sus cauda-
les alos moradores de estavilla, que de-
seaban beberle la sangre todos. Tuvo de
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estonoticiasy comenzd susefioriaavivir
prevenido. Hizo mudar las puertas dela
Casa de Moneda que estaban en la calle
Imperial, ylassacd alaplaza...ytodaslas
rejas de lasventanas que delas cajasrea-
les donde viviasalian alaplazayerande
maderalasmanddhacerdehierroparala
seguridad de supersona.

Quedaenevidencialainseguridad que
presentaba el mismo edificio, estas y
otras razones confluian, ala mirada de
Nestares Marin, en la formacion de un
ambiente propicio para que acciones
poco honestas transcurran en la ceca
de la Villa, donde la plata corria como
aguas de unrio; por tal motivo,nosdlo se
trasladd su puerta principal paraque la
misma dé alaPlazadel Regocijo,donde
lapuerta pasé su segunda morada otro
siglo mas, sino como consecuencia de-
finitiva “el traslado de la Real Casade
Moneda de Potosi, se apruebabajo Real
Cédulade Madrid,al7 de abrilde 1651”7
(Cariete.1787:162).

Amas de unsiglo, seriamovidanueva-
mente pordon Pedro de Tagle, porel afio
de1773,alo que seria su tiltima morada
enlasegunda casa de moneda, obradel
arquitecto don Salvador de Villa, sepa-
rando el segundo patio del primero para
resguardar lanueva fabricaalallegada
delos molinos de laminacién que entre-
garian en la historialas monedas de cor-
doncillo. Alli permaneceria hasta que la
cecaatestigiie los cambios de tecnologia,
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DETALLES
La confeccion de la
puerta es de hecho
una obra de arte,
pero su historia la
hace invaluable.

transcurriendo de los ingenios de lami-
nacionalaslocomotoras traidas por Mel-
garejoenelafiode 1869.

Poco tiempo después, sus aparejos de-
jarian su quicio y sus alcayatas para des-
cansar con el suefio delavidaenlaanti-
guasaladeFielatura,donde tiempoatras
lasprensas de volante sellaron los reales
delacoronaylossolesdelareptblica, alla
dondelos cospelesrecién cortadosporlas
hilerasylasmonedasreciénfabricadasse
ponianalaguardadetresllaves,alladon-
de la puedes encontrar en la fabrica de
monedas masimportante de América, la
Real Casade Monedade Potosi.

(*) Luis Castro es socio de niimero
delaSociedad de Investigacion His-
torica de Potosi.
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El Director General junto al Director Académico Lic. Oscar Cavero Lavadenz, plantel docente y administrativo. H u L u

COLEGIO PAULO

- &

FREIRE, 25 aios de
calidad académica

FESTEJOS. Elcolegio Paulo Freire celebrasus
Bodas de Plataacompanado de su plantel docente,

administrativoy estudiantil

Q | Texto: Redaccion OH!
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umplir 25 afios siempre es
unmérito querepresentasa-
ber sobrellevar algunos mo-
mentos de dificultad y resal-
tar una serie de logros con-
seguidos. El Colegio Paulo
Freire festejo sus Bodas de
Platainstitucionales este 19
de septiembre, fecha de nacimiento del in-
signe pedagogo brasilero porel cualllevacon
honor sunombre.

Estos 25 afios (1996 — 2021) fueron de ar-
duaeininterrumpidalabor educativa. Siem-
pre velando por cumplir con las exigencias
desusestudiantes tanto de formaacadémica
como envalores.

La Direccion General estd a cargo del Ar-
quitecto Willams Gémez Pastor, acompa-

fiado de un excelente plantel adminitrativo
y meritorio plantel docente. Actualmente
realiza sus actividades académicas en suin-
fraestructura propia ubicada en la avenida
Libertador Bolivar N°1512, zonade CalaCala,
teléfono 4488801.

LasBodas de Platasefestejaron todo el mes
de septiembre con una serie de actividades
culturales, deportivas y recreativas, conclu-
yendo conun Vinode Honor. Fielesasustra-
diciones, tambiénrealizaron unacelebracion
religiosay una multitudinaria caravana que
recorrio las principales calles y avenidas de
laciudad.

Losexalumnos no quisieron quedar al mar-
geny celebraron con una mafiana deportiva
juntoal plantel docente ylapromocién 2021.
Hoy, el colegio Paulo Freire se plantea conti-
nuar con el crecimiento para seguir forman-
do bachilleres de alta calidad académica y
humana conlamirada puestaen seguir cum-
pliendo muchos mas afios.

CT0.516458/26

El Director General recibe plaqueta

de reconocimiento de parte de
representantes de padres de familia:
Lorena Zeballos, Claudia Cort y Raul
Sandoval.

El Director General Arq. Willams Gomez Pastor realiza el brindis en ocasion de
realizarse el Vino De Honor por la celebracion de las Bodas De Plata institucionales.

Tradicional
tortade
celebracion

por las Bodas
De Plata.
Compartieron
esta actividad
los Directores y
promocion 2021
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LA PROMOTORA
Lanza nuevo modelo
de negocio

La entidad financiera de vivienda La Promotora ya cuenta con 54 afios
de trayectoria. Su trabajo se destaca en el medio boliviano y ahora bus-
caestar mas cerca de la gente a través de su nuevo modelo de negocio.
Este modelo representa una apuesta de transformacion basadaen la
experiencia del cliente, donde lo mas importante es satisfacer las nece-
sidades de quienes confian en La Promotora.

El evento de lanzamiento se llevd a cabo el pasado jueves. Quien desee
conocer mas sobre este modelo, puede acercarse a cualquier sucursal
delaentidad.

Los invitados 1 Reconocimiento ICAM. 2 Exteriores. 3 Carlos Quiroga,
Raman Daza, Gabriel Eduardo, Boris Ugrinovic, Pablo Rodriguez y
Juan Carlos Viscarra. 4 Isabel Sandoval, Juan Carlos Bustamante,
Alvaro Vargas, Ronald Morales y Lorena Saavedra. 5 Jaime Cabrera,
Divana Rioja, Erick Vargas, Percy Rivas, Carola Mhur, Gabriel Eduardo,
Pablo Rodriguez, Boris Ugrinovic, Juan Carlos Viscarra, Marco Rojas y
Winner Barriga. 6 El grupo musical Las Majas junto a ejecutivos de La
Promotora. 7 Pedro Buitrago, Ana Maria Frege, Gabriel Eduardo, Pablo
Rodriguez, José Antonio Pozo y Rupay Fernandez 8 Ronald Aguirre,
Percy Rivas, Juan Manuel Ferreyra, Carola Mhur, Maria René Avilés,
Winner Barriga, Ariel Ledezma y Mauricio Duarte.
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"Detras de cada vida
hay una gran historia
que merece nuestro
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